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PORTAFOGLI
Risparmio: investire
e guadagnare
con il robot si puo

di PIEREMILIO GADDA 40

Investire (e guada

La mappa dei servizi digitali disponibili in Italia che offrono ai clienti il supporto dell'intelligenza artificiale

oltre al lavoro di professionisti in carne e ossa. I utilizzo di gestioni e fondi ¢ sempre pit tagliato
su esigenze specifiche, dalla previdenza alla pianificazione finanziaria per la famiglia. Il vantaggio delle

commissioni pit contenule rispetto alle opzioni tradizionali. E tra i protagonisti spuntano anche le grandi banche

di PIEREMILIO GADDA
me Chebanca!, preferisce fare un pas-

: = Secondo un’indagine fatta da L’Eco-
so di lato, trasformando il suo Yellow

svegliandor Dopo anni di sostan-

ziale stallo, segnati da una crescita
piu lentarispetto alle attese, il merca-
todelle piattaforme digitali che offro-
no servizi di consulenza per gli inve-
stimenti, basati su portafogli model-
lo, sembra pronto a evolvere verso
una forma piu matura.

«Da qualche tempo € in atto una me-
tamorfosi a livello globale: si & partiti
da portafogli automatizzati basati su
etf (fondi d'investimento a replica
passiva di un indice, quotati in Borsa
ndr) per arrivare a servizi differenzia-
ti, in base alla tipologia di cliente, che
oggi abbracciano anche pianificazio-
ne finanziaria e pensionistica, inve-
stimenti sostenibili e strumenti alter-
nativi, fino alle criptovalute», dice
Gianni Andrea Incarnato, EY Italy we-
alth & am leader.

Nei prossimi cinque anni, secondo
Statista, il giro d’affari globale dei ro-
bo-advisor crescera del 149 I'anno, fi-
no a superare i 4.600 miliardi di dol-
lari in gestione. Intanto, la percentua-
le di clienti che preferisce ricevere
consulenza tramite i canali digitali é
quadruplicatain 2 anni, passando dal
12 al 46%, stima EY.

Non é un caso se, anche in Italia, si
osserva un certo fermento. Accanto
agli operatori che hanno fatto da

I I mercato deirobo-advisor si stari-

apripista, come Moneyfarm ed Eucli-
dea, trovano spazio per la prima volta
anche alcuni giganti della finanza tra-
dizionale, come Credit Agricole Italia
e Fideuram (vedi tabella). Cé chi, co-

Advice — portafogli mo-
dello accessibili, fino a po-
co fa, in modalita fai da te
— in un servizio guidatc
dal consulente finanziario.
E intanto crescono le app
per investire: un esempio ¢
Gimmes, una soluzione
digitale che permette di ac-
cantonare tramite lo smar-
tphone piccole somme dz
destinare a fondi comuni.
«La tendenza generale ¢
T'evoluzione verso una con-
sulenza ibrida, in cui alla
componente “robo”, auto-
matica, si somma quells
umana, rappresentata dal-
la possibilita di accedere,
con maggiore o minore
frequenza, al supporto di
un consulente», osserv:
Incarnato. Domani, 11 lu-
glio, Fideuram presenter?
il nuovo servizio di consu-
lenza a distanza Direcl
Advisory, che permette d

integrare 'approccio digitale all'inve-
stimento e la relazione diretta con
consulenti dedicati.

nomiadel Corriere, sono otto gli ope-
ratori che oggi offrono servizi di we-
alth management digitale in Italia

(vedi tabella): oltre ai gia citati, si con-
tano Ing, Online sim (Gruppo Ersel),
Fundstore (di Banaca Ifigest) e Tina-
ba (Banca Profilo). Un altro operato-
re, Scalable Capital, fondato in Ger-
mania nel 2014, 0ggi tra i pit grandi
robo-advisor in Europa (ha ricevuto
finanziamenti per 260 mi-
lioni di euro da investitori
come BlackRock e Ten-
cent) lancera il suo servizio
di gestione patrimoniale
digitale anche in Italia.

Chi decide

Vale la pena sgomberare il
campo da un equivoco:
questi servizi sono cono-
sciuti come robo-advisor,
ma le decisioni d’investi-
mento vengono sempre

prese da professionisti in
carne e 0ssa, quasi sempre
con l'aiuto di algoritmi che
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supportano l'analisi di La appa teencoce s dinvestimenio digial, s e o
1, 3 Commissione di Obbligo
mercato, l'asset allocation Sod i pommsnroriose, NI T e (S oo, R
3, 5 Nome servizio i i eff faltro ‘minimo in i sottostanti | corrente finanziario dedicato Pac
e la selezione degli stru- CedtAgicoletla | Casmor Advsay o0 100% oo | 0% | s 5 r
2 L2e3 L $ P Tinaba con Banca Profilo RoboAdvisor Gestione Patrimoniale Etf 2000 0,40% 1,00% 0,25% Si No Si
m en t ]' plu e ffl L 1 e n tl - L d Moneyfarm Moneyfarm Gestione Patrimoniale Etf 5.000 0,40% 1,00% 0.20% No o Si
magg‘ior Pa[’te de]]e piatta- Euclidea sim i i i Fondiattivi, fondi passivi,Etf | 5.000 060% 060% 0,19% No |AssistenzaCustomer Service |~ Si
al i i Fideuram Direct! Direct Valore + Gestione Patrimoniale Etfe fondi attivi 5000 065% 100% | 039% Si Si No
forme utilizza le ge stioni Ing group MyMoneyCoach Consulenza finanaria Fondiattvi 5000 2almese 4€almese | nd s si si
g s e 4 ] Banca Ifigest Fundstore Gestione Patrimoniale Etf 20000 0.72% 1,20% 0,20% No* Si No
patrlmon]ah' ll' Cllente de_ Online Sim Fondi attivi 20000 T7€almese 7€almese | 1,20% No No No
le ga in toto le scelte di por- Online Sim i i i Fondi passivi 20000 2€almeset 25€almese| 0.20% No No No
=. Y Banca Ifigest Fundstore Gestione Patrimoniale Fondi attivi 20,000 1,00% 1,40% 0,60% No* Si No
tafoglio a un team di gesto- Bancatfigest Fntore | Consdenzagerera-Porlogimadel | Fondiativi | 40000 o o | w00 | N s o
Online Sim Robo Box Robo advisor Fondi attivi 50.000 0,50% 0.70% 0.90% No No No
Euclidea sim Euclidea Wealth Gestione Patrimoniale Fondi attivi, fondi passivi, Etf | 250000 | Negoziabil in base a patrimonio |  1,20% 0.19% No Wealth Manager Dedicato Si
. . s . . e PB:2) nellinformaty i, oneri eincentivil valore indicato varia da 0.28%a 0/49%: X i :
Il, Che perlodlcamente [e aggloma in 023; 30annidieta Fonte:Eaborazione LEconomiasu datiforitidai singol operatori
base all'evoluzione dei mercati. In al- Lepreferenze o La percentuale di clienti
i r i y & Cosisi evolveranno che preferisce i servizi
tri casi, ci sono i portafogli modello: idesiderei i i igitali

Sl 30 31 d'investimento digitali
I'investitore riceve una proposta ini- Flesa : -
zi_ale d'acquistq, c_he si compone Qi s ‘ ﬁ N T B g. ﬂ% 46%
diverse operazioni su singoli fondi Gty e it ot it et teren [

Fonte:EY GlobalWealth Research

Puo autorizzarla con un click e con la

leobank ecc)’
stessa modalita dara seguito ai sug- -
gerimenti per ruotare il portafoglio. !
Non € cosl, invece, nel caso del servi- . .
zio di consulenza generica di Fund- .

store: Il cliente acquista il «primo»
paniere con un click, ma poi esegue !
inautonomiale operazionidiribilan-
ciamento. Altre differenze tra le varie
piattaforme si evidenziano nelle so-
glie minime d'investimento — da |
1.000a 250mila euro—e nella tipolo-
gia di strumenti sottostanti utilizzati
per comporre i portafogli: etf, fondi
passivi o fondi attivi (vedi i tre box |
nella pagina a fianco). «Lenfasi su -
una maggiore trasparenza dei costi |
contenuti della Retail investment
strategy della Commissione europea
potrebbero imprimere un’accelera-
zioneallo sviluppo deirobo-advisore |
dei servizi di wealth managementdi-
gitale, che — conclude Incarnato —
sono tipicamente pit competitivisul |
piano commissionale rispetto ai ser-
vizi di consulenza finanziaria tradi- -
zionale». i
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