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Serio (AcomeA): «Conoscendo le aziende riusciamo a sviluppare strategie inedite, anche su temi Esg»

LA CONSULENZA FA LA DIFFERENZA

Con una collaborazione attiva PMI e operatori crescono insieme

DI FRANCESCA Rira

1 di 1a di un generico «po-
litically correct», di un
rinnovato senso civico e di
una regolamentazione sempre
pill stringente, la sostenibilita
¢ in primissimo piano sulle
agende dei leader internazio-
nali perché ormai ha risvolti
estremamente con-
creti. Puo diventare
uno straordinario
vettore di crescita
anche per 1'indu-
stria tricolore del
Private Banking
e per tutte quelle
Pmi che guardano
con crescente inte-
resse alla pioggia
di fondi in arrivo
dal Pnrr destinati
al tema ambienta-
le e per le attivitd ad impatto
sociale. Non a caso 1 fondi con
targa Esg collocati nel paese
marcano numeri in crescita.
Rimane, invece, molto da fare
affinché il settore del Private
Banking individui, nell’ambito

della sostenibilita, nuovi driver
di crescita per le masse in ge-
stione e il fatturato. Il punto di
partenza & I’abbattimento dei
confini tra i servizi alle impre-
se e il wealth management.
La buona riuscita di una quota-
zione, cosi come |'implemen-
tazione di strategie sosteni-
bili, rappresentano senz’altro
eventi chiave nella
vita di un impren-
ditore. Certamente
sono operazioni
che consolidano la
relazione tra 1'isti-
tuto bancario che
le ha proposte e
I'imprenditore. La
sola quotazione in
Borsa, per esem-
pio, rappresenta
sempre pill una
necessita crescente
nei desiderata di un fondatore
d’azienda. Per i primi sei me-
si del 2021, infatti, le nuove
quotazioni all’ex AIM sono
in aumento del +37% da gen-
naio a giugno rispetto al -7%
dell’intero 2020.

Del resto, il private banking
anglosassone da sempre utiliz-
za i rapporti con 1'imprendito-
re e la sua impresa per genera-
re flusso di business nel wealth
management. In questo senso
si sta muovendo AcomeA con
il fondo PMItalia Esg, assieme
a tutte le iniziative dedicate ai
partner, con focus I'azienda
e 'imprenditore. «AcomeA
& uno degli operatori primari
sulle PMI quotate al EuroNext
Growth Milan e rappresenta un
soggetto indipendente, capa-
ce di comprendere a fondo le

esigenze dell’imprenditore e di
quello che gli sta pit a cuore:
la propria azienda» sottolinea
Matteo Serio, socio e diretto-
re commerciale di AcomeA.
«Offriamo questa nostra com-
petenza ai nostri partner com-
merciali per sviluppare nuove
strategie di crescita nel seg-
mento private e HNWI»,

Il fondo PMItalia Esg attua
una strategia in controtenden-
za rispetto alla maggior parte
dei fondi Esg. Questi ultimi
trattano in prevalenza titoli di
societd che hanno gia un ra-

ting Esg, che sono gia strut-
turate sul tema sostenibilita e
che hanno gia consapevolezza
in materia. Le societa che ri-
spondono a queste caratteristi-
che sono per la maggior parte
mature, ¢ il potenziale di cre-
azione del valore & spesso gia
nelle quotazioni.

La strategia di attivismo col-
laborativo di AcomeA, invece,
punta in direzione contraria:
individua societd con il mag-
gior potenziale inespresso in
tema Esg e collabora attiva-
mente con il management e la
proprieta, per mettere a terra
strategie condivise di impatto
sostenibile, coerenti con il set-
tore in cui I'azienda compete.
«ll particolare approccio del
fondo e la nostra esperienza
di interagire con 1’azienda sui
temi apicali per la crescitae la
sostenibiliti», aggiunge Serio,
«rappresenta una nuova e at-
tualissima leva relazionale per
il settore del Private Banking
nei confronti della propria
clientela imprenditoriale».
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